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Trainerprofil	
  
	
  
Dirk	
  Spengler	
  
Gottschaldstr.	
  1a	
  –	
  08523	
  Plauen	
  
	
  
Fon:	
  0172	
  -­‐	
  37	
  14	
  666	
  
Fax:	
  03741	
  –	
  25	
  180	
  199	
  
	
  
Internet:	
  www.losjetzt.de	
  
Email:	
  dsp@losjetzt.de	
  

	
   	
  
Jahrgang	
  

	
  
1969,	
  geboren	
  in	
  Plauen	
  im	
  Vogtland	
  

Berufsausbildung	
  
	
  

Nachrichtentechniker	
  
Geprüfter	
  Fachberater	
  für	
  Finanzdienstleistungen	
  (IHK)	
  
	
  

Weiterbildungen	
  
	
  

NLP-­‐Practitioner	
  (DVNLP)	
  
NLP-­‐Master	
  (DVNLP)	
  
NLP-­‐Advanced-­‐Master	
  (DVNLP)	
  
NLP-­‐Trainer	
  (DVNLP,	
  IN,	
  LNLPT)	
  
NLP-­‐Lehrtrainer	
  (DVNLP,	
  IN,	
  LNLPT)	
  
	
  
Myer-­‐Briggs	
  Typenindikator	
  	
  
Situational	
  Leadership	
  
diverse	
  weitere	
  Verkaufstrainings	
  
	
  

Berufserfahrung	
  
	
  

Selbständiger	
  Unternehmer	
  seit	
  1991	
  
Über	
  20	
  Jahre	
  Erfahrung	
  im	
  Verkauf	
  	
  
	
  
Dozent	
  bei	
  der	
  Akademie	
  für	
  Versicherungsmakler,	
  Hamburg	
  
	
  

Spezialisierung	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  
	
  

Veröffentlichungen	
  

Businesscoaching	
  für	
  Persönlichkeitsentwicklung,	
  Vertrieb	
  und	
  Verkauf	
  
	
  
Training-­‐	
  und	
  Coachingerfahrung	
  seit	
  1993	
  in	
  folgenden	
  Bereichen:	
  

- Akquise	
  (persönlich	
  /	
  am	
  Telefon)	
  
- Verhandeln	
  und	
  Verkauf,	
  Crossselling	
  
- Kundenservice	
  /	
  Support	
  
- Entwicklung	
  und	
  Umsetzung	
  von	
  Verkaufsstrategien	
  
- Inkl.	
  Internetmarketing	
  
- Persönlichkeitsentwicklung	
  
- Motivationsstrategien	
  

	
  
Fachbuch	
  (Print/eBook)	
  
„Lasse	
  Deinen	
  Kunden	
  einkaufen!	
  –	
  Wie	
  sich	
  Kunden	
  selbst	
  zum	
  kaufen	
  verführen“	
  
Diverse	
  Artikel	
  in	
  Fachzeitschriften	
  
Eigener	
  BLOG	
  

	
  


